
 

 

 

 

LAMPIRAN 

  



Lampiran 1 Hasil Wawancara di BPRS Madina Mandiri Sejahtera 

HASIL WAWANCARA 

Nama   :  Bapak Sigit 

Jabatan  : Manajer Marketing 

Instansi  : Bank Madina Syariah 

Hari / tanggal  : Jum’at / 09 juni 2017 

Waktu  :  09.00 

 

1. Bagaimana prosedur pemberian pembiayaan modal kerja Bank Madina 

syraiah untuk sektor usaha mikro dan kecil? 

 Nasabah pertama mengajukan permohonan pembiayaan ke Bank Madina 

Syariah kemudian nasabah mengisi formulir pembiayaan di Customer service, 

formulir nasabah harus dilengkapi dengan data-data yang terkait dengan 

pembiayaan yaitu data individu seperti KTP, KK, Surat Nikah, dan NPWP 

wajib untuk pembiayaan diatas Rp. 50.000.000, selain data individu juga 

diperlukan data Laporan Keuangan yaitu Neraca, Laba-Rugi dan Rekening, 

kemudian juga dibutuhkan data jaminan yaitu BPKB, SHM dan SHGB. 

Setelah data tersebut lengkap maka akan dproses oleh marketing Bank 

Madina Syariah. 

2. Bagaimana proses pelaksanaan pemberian pembiayaan modal kerja 

sampai dengan pembiayaan tersebut disetujui hingga cair?  

Setelah data individu, data laporan keuangan dan data jaminan nasabah 

lengkap maka akan diproses oleh marketing Bank Madina Syariah. hal yang 

pertama dilakukan adalah BI checking yaitu untuk mengatahui data pribadi 

nasabah terkait lancar tidaknya angsuran di bank lain. Setelah dilakukan BI 

checking dan hasilnya apabila bagus maka selanjutnya dilakukan on the spot 

yaitu ke lokasi usaha juga ketempat tinggal dan ke tempat jaminan. Kemudian  

melakukan wawancara dan melakukan taksasi jaminan. Hasil dari on the spot 

tersebut yaitu wawancara dan taksasi jaminan. Setelah dapat data nilai 

jaminan, jika dirasa layak maka marketing mengajukan ke komite 



pembiayaan. Untuk mengetahui nasabah tersebut layak atau tidaknya untuk 

mendapatkan pembiayaan maka harus memenuhi unsur 5C. Apabila 

memenuhi unsur 5C tersebut maka komite pembiayaan mengeluarkan 

putusannya yaitu mengeluarkan surat pemberitahuaan persetujuan 

pembiayaan (SPPP) sebagai media negoisasi antara bank dengan nasabah juga 

sebagai media pemberitahuan bahwa nasabah disetujui dan tetapi ada syarat-

syarat yang harus dipenuhi oleh nasabah, syarat-syarat tersebut bisa 

dinegoisasi oleh nasabah misalnya biaya administrasi yang tinggi sedangkan 

nasabah tidak sepakat dan melakukan nego maka marketing akan mengajukan 

lagi ke komite pembiayaan sampai kedua belah pihak sudah menyetujui isi 

dari SPPP maka kemudian dilakukan akad pengikatan oleh notaris bisa juga 

non notaris ataupun bawah tangan. Setelah akad tidak bisa di nego lagi karena 

akad tersebut sudah mengikat,  Setelah akad maka langsung dilakukan 

pencairan. Di Bank Madina Syariah berbeda dengan bank-bank lain, yaitu hari 

akad langsung jadi satu dengan pencairan karena syarat akad dan pencairan di 

Bank Madina Syariah sama, berbeda dengan kebanyakan bank yang lain yang 

membedakan syarat akad dan syarat pencairan.   

3. Bagaimana kriteria usaha mikro dan kecil yang mendapatkan 

persetujuan pembiayaan? 

Usaha yang pasti menguntungkan ya yang mempunyai prospek bagus, tidak 

membiayai usaha musiman seperti pedagang batu akik, bank juga mempunyai 

blacklist seperti saat ini bank madinah syariah menghindari membiayai 

developer karena penjualan rumah saat ini lagi susah dan banyak pembiayaan 

yang macet, selain developer Bank Madina Syariah juga menghindari 

transportasi, seperti membiayai taksi, truck, bus. Masing-masing bank punya 

blacklist yang berbeda. 

 

 



4. Jenis usaha apa yang banyak menggunakan pembiayaan modal kerja di 

Bank Madina Syariah? 

Lembaga keuangan yaitu BMT, untuk usaha mikro kecil yaitu peternak 

udang, peternak ayam, peternak ikan, kontraktor, pedagang kelontong, dan 

pedagang sayur.  

5. Berapa plafond  pembiayaan modal kerja yang diberikan berdasarkan 

kriteria usaha? 

Batas maksimal pembiayaan bank madina syariah saat ini 850 juta, untuk saat 

ini kebanyakan dibawah 500 juta. Untuk usaha kecil dibawah 50 juta 

sedangkan untuk usaha mikro kebayakan sekitar dibawah 10 juta dan 

pembiayaan yang diberikan bank madina syariah minimal 3 juta.  

6. Berapa jangka waktu pembayaran pembiayaan modal kerja yang 

diberikan Bank Madina Syariah? 

Jangka waktu maksimal 5 tahun tetapi pihak Bank biasanya mengarahkan 

maksimal 3 tahun jika nasabah tersebut sanggup untuk 3 tahun apabila 

nasabah tidak sanggup maka di arahkan sesuai kemampuan nasabah dengan 

batas maksimal 5 tahun. 

Untuk jangka waktu minimal yaitu 1 tahun sampai 6 bulan tergantung kontrak 

nasabah dengan bank. 

7. Berapa batas maksimal penyaluran pembiayaan modal kerja di Bank 

Madina Syariah? 

Saat ini batas maksimal penyaluran pembiayaan Bank Madina Syariah sebesar 

900 juta lebih. 

8. Bagaimana analisis kelayakan pemberian pembiayaan modal kerja Bank 

Madina Syariah untuk sektor usaha mikro dan kecil? 

Bank madina syariah menggunakan analisis prinsip 5C + 1C, yaitu: 

a. Character, di cek melalui Bi Checking apabila Bi Checkingnya bagus 

maka karakter nasabah tersebut sudah terlihat bagus dan tetangga nasabah 

untuk mendapatkan informasi yang jelas mengenai riwayat hidup 



nasabah, gaya hidup, pergaulan nasabah, keadaan keluarga dan keadaan 

sosial di lingkungan sekitar, apabila hasilnya bagus maka kepribadian dan 

karakter nasabah bagus dan layak untuk dibiayai.  

b. Capacity, yaitu kemampuan nasabah untuk mengelola usaha, kapisatas 

dilihat dari berapa lama nasabah menjalankan usaha. Apabila makin lama 

usahanya berjalan maka bisa dipastikan kapasitas nasabah mampu untuk 

menjalankan usaha dan mendapatkan keuantungan sehingga mampu 

usaha tersebut bertahan lama. 

c. Capital, yaitu modal sendiri dari nasabah untuk menjalankan usahanya. 

Capital diukur dari rasio finansial dan neraca perusahaan. Untuk 

menganalisis capital dilihat dari sumber mana saja modal yang ada 

termasuk presentase modal yang digunakan, modal sendiri, dan modal 

pinjaman. 

d. Collateral, yaitu jaminan yang dimiliki nasabah sebagai jaminan untuk 

mendapatkan pembiayaan oleh bank. Penilaian ini supaya meyakinkan 

pihak bank kepada nasabah jika terjadi risiko kegagalan pembayaran 

maka jaminan tersebut dapat digunakan pihak bank sebagai pengganti 

kewajiban tersebut.  

e. Condition, yaitu mendukung tidak terhadap usaha nasabah yang diberikan 

pembiayaan. Nasabah yang diberikan pembiayaan harus memiliki 

prospek usaha yang baik untuk ke depannya. 

f. Constraint, yaitu untuk mengetahui usaha nasabah tersebut syariah atau 

tidak syariah dan untuk menentukan nasabah tersebut layak untuk 

dibiayai atau ditolak.   

9. Apakah ada perbedaan dalam menganalisis kelayakan pemberian 

pembiayaan modal kerja berdasarkan kriteria usaha dan jumlah plafond 

yang di ajukan nasabah? 

Tidak ada perbedaan dalam menganalisis kelayalakan pemberian pembiayaan 

modal kerja berdasarkan kriteria usaha maupun jumlah plafond yang di ajukan 



nasabah. Analisis yang digunakan pihak bank yaitu menggunakan analisis 6C 

dan yang membedakannya berdasarkan jumlah plafond yaitu nilai kebutuhan 

nasabah dan nilai jaminannya. 

10. Berapa lama yang dibutuhkan untuk menganalisis kelayakan pemberian 

pembiayaan sampai pembiayaan disetujui? 

Waktu yang digunakan dalam menganalisis kelayakan pemberian pembiayaan 

yaitu 3 hari sampai dengan 1 minggu. Untuk analisis yang memakan waktu 

yaitu jaminan yang harus pengikatanya memakai pihak ketiga yaitu notaris. 

11. Kendala apa yang dihadapi Bank Madina Syariah ketika memberikan 

pembiayaan modal kerja untuk sektor usaha mikro dan kecil? 

Kendalanya yaitu pihak marketing kesulitan untuk mengecek kapasitas calon 

nasabah karena  usaha nasabah belum mempunyai laporan keuangan yang 

bagus bahkan tidak ada yang punya catatan laporan keuangan sama sekali. 

Jaminan juga mejadi kendala marketing dalam menganailis kapasitas nasabah 

karena jaminan belum memenuhi nilai dari jumlah plafond yang diajukan 

nasabah dan jaminan yang belum memenuhi keabasahannya dan legalitasnya. 

12. Bagaimana cara mencegah pembiayaan bermasalah, apa ada cara yang 

spesifik? 

Cara mencegahnya dengan maintance yang dilakkukan marketing,, jadi 

marketing secara rutin on the spot dan mengecek ke tempat usaha nasabah 

apakah usaha tersebut berkembang ataupun sebaliknya mengalami 

kebangkrutan.  Untuk pengecekan usaha nasabah yang dilakukan marketing 

yaitu satu bulan sekali untuk jarak lokasi yang terjangkau dan untuk nasabah 

yang lokasinya jauh marketing melakukan pengecekan minimal tiga bulan 

sekali. 

13. Apa yang menyebabkan pembiayaan modal kerja bermasalah? 

Penyebab pembiayaan modal kerja bermasalah yaitu: 

a. Said Streaming yaitu penyalahgunaan peruntukan pembiayaan yang 

diberikan bank kepada nasabah, contohnya bank memberikan pembiayaan 



untuk membeli bahan dagangang tetapi nasabah menyalahgunakan dana 

tersebut untuk keperluan pribadi.   

b. Konfik keluarga, hampir semua nasabah yang mengalami perceraian 

mengalami permasalahan dalam pembiayaan. 

c. Karakter nasabah yang buruk dan kurang memliki rasa tanggung jawab. 

d. Kondisi ekonomi nasabah yang tidak mendukung. 

14. Bagaimana strategi Bank Madina Syariah untuk mencegah risiko 

pembiayaan bermasalah? 

Strategi yang dilakukan bank yaitu: 

a. Rajin melakukan on the spot jadi pihak bank rutin melakukan pengecekan 

terhadap nasabah yang mulai mengalami gejala-gejala bermasalah. Ketika 

sudah diketahui gejala-gejalanya maka bank akan lebih mudah untuk 

mengambil tindakan sebelum nasabah tersebut macet. 

b. Pelunasan diminta untuk dipercepat. 

c. Pindah bank, nasabah diminta pindah bank mumpung nasabah masih 

lancar sebelum nasabah tersebut macet. 

15. Bagaimana tindakan Bank Madina Syariah terhadap nasabah yang 

bermasalah? 

Memang kredit macet ini menjadi masalah, harus dicari solusinya nanti 

imbasnya bisa kemana-mana, kelaporan keuangan dan mengurangi laba. 

Pertama kita masih menggunakan pendekatan personal jadi kita tagih dan kita 

maintance lalu kita bantu kesulitannya dimana. Kalau bisa direstruktur maka 

kita lakukan restruktur, misal kita kecilkan angsurannya yang tadinya 5 jt 

menjadi 3 jt. Jika tidak ada jalan keluar kita lakukukan eksekusi, eksekusi ini 

bersifat sukarela. Kalau masih tidak ada jalan keluar sedangkan nasabahnya 

karakternya buruk marah-marah apa gimana maka kita lakukan langkah lebih 

keras. Saat ini kita sedang berkerja sama dengan lawyer untuk nasabah yang 

butuh penanganan khusus. 



16. Bagaimana solusi dan pendekatan Bank Madina Syariah terhadap 

nasabah yang bermasalah? 

Solusi Bank Madina Syariah terhadap nasabah bermasalah yaitu pihak bank 

melakukan  diskusi dengan nasabah, setelah diskusi maka bank melakukan 

restruktur mengenai angsuran yaitu mengecilkan angsuran seperti angsuran 

yang awalnya 3 juta dikecilkan menjadi 2 juta dan bisa juga pihak bank 

melakukan penambahan modal apabila nasabah tersebut memiliki piutang 

usaha masih banyak yang belum masuk sedangkan nasabah tersebut 

memerlukan tambahan modal untuk mengantisipasi kenaikan harga barang 

supaya usaha nasabah tetap berjalan.  

17. Bagaimana kategori pembiayaan modal kerja bermasalah di Bank 

Madina Syariah? 

Kategori pembiayaan modal kerja bermasalah di bank madina syariah ada 4 

yaitu : 

a. Lancar  

b. Kurang lancar  

c. Diragukan  

d. Macet  

18. Akad apa yang digunakan dalam pembiayaan modal kerja di Bank 

Madina Syariah? 

Ada tiga akad yaitu mudharabah, musyarakah dan murabahah.  

 

 

  



HASIL WAWANCARA  

Nama   : Julio Basuki 

Jabatan  : Marketing 

Instansi  : Bank Madina Syariah 

Hari / tanggal  : Senin/ 11 Juni 2017 

Waktu  :  09.30 

 

1. Kendala apa yang dihadapi ketika marketing memberikan pembiayaan 

modal kerja? 

Masalahnya yaitu calon nasabah kebanyakan belum memiliki laporan 

keuangan usahanya dan kebanyakan calon nasabah belum mempunyai 

jaminan yang memenuhi kriteria maupun nilai barang jaminan. Untuk modal 

kerja kita menggunakan mudharabah, musyarakah maupun murabahah sesuai 

kebutuhan si calon nasabah.  

2. Bagaimana cara mengatasi kendala tersebut? 

Yang pertama kita tanyakan adalah pendapatan nasabah, contoh nasabah aku 

itu pedagang emping mlinjo. Misalkan pengakuan nasabah pendapatan 

perbulannya 10 juta, kita tidak langsung percaya  maka kita tanya lagi ke yang 

lebih kecil lagi yaitu kita tanyakan berapa penjualan mlinjo perhari, penjualan 

emping mlinjo bapak tersebut  perhari rata-rata 100 kg perhari. Terus kita 

tanyakan lagi Berapa bapak ambil mlinjo perkilonya dari tengkulak? Perkilo 

harganya 2.000, trus berapa bapak menjualnya lagi?  Bapak tersebut menjual 

3.000 , berarti keuntunagan bapak tersebut 1.000. kita langsung mulai ngitung 

yang pertama kita kan menanyakan omset, berarti 3000 x100=300.000 x 30= 

9.000.000 omset nasabah perbulan jadi menurut pengakuan nasabah omset 

tersebut benar sudah mendekati 10 juta. 

Terus kita tentukan angsuran perbulannya, misalkan angsuran perbulannya  1 

juta dengan jangka waktu 2 tahun, langsung kita hitung yaitu 

1000x100=1.000.000 x 30= 3.000.000 berarti bapaknya ini  mampu untuk 



dibiayai di angsuran 1.000.000 perbulan karena berdasarkan hitungan bapak 

tersebut omsetnya mencapai 3.000.000. 

Kemudian selain itu kita lihat berdasasarkan prinsip kehati-hatian biasanya 

kita  melalui Bi Checking untuk melihat karakter nasabah kalau misalkan 

misal Bi Checkingnya bagus kita langsung survey jaminan. Cara analisis 

jaminan ini kita lihat kondisi jaminan misalkan tanah seluas 200 m lokasinya 

dipinggir jalan akses masuknya mudah lah maka kita tidak langsung percaya , 

kita tanya harga per meternya misalkan harganya 500.000 per meter kata 

bapaknya, kita tidak langsung percaya kita maka kita tanyakan misal melalui 

warga apa olx misalkan berdasarkan pengecekan harga misal 300-400 ribu per 

meter. Yaudah kita hitung dari harga yang terendah yaitu 300.000 x 200 = 

60.000.000 x 80%= 48.000.000 berarti plafond yang diminta nasabah tidak 

boleh lebih dari 48.000.000.    

3. Bagaimana analisis kelayakan pemberian pembiayaan modal kerja Bank 

Madina Syariah? 

Kalau di Madina marketing menggunakan 5C+1C tetapi untuk plafond 

tertentu misal untuk dibawah 100jt survey dilakukan general manajer . apabila 

100jt ke atas maka akan dilakukan survey oleh direktur utama. 

4. Bagaimana prosedur pembiayaan modal kerja untuk usaha mikro kecil? 

Yang pertama marketing menawarkan kalau nasabah minat kita minta untuk 

melengkapi persyaratan. Persyaratannya yaitu foto copy KTP suami istri, foto 

copy kartu keluarga, foto copy surat jaminan itu bisa sertifikat dan BPKB, 

kemdian kalau karyawan kita minta slip gaji kalu misalkan wiraswasta kita 

minta surat keterangan usaha. Setelah terkumpul kita register ke CS biasanya 

persyaratan tersebut seringnya kita ambil langsung ke tempat calon nasabah. 

Kemudian kita baru mulai analisis yang pertama melaui Bi Checking dan 

analisis 5C+1C.  

 

 



5. Masalah apa yang sering muncul pada pembiayaan modal kerja? 

Untuk masalah tidak hanya di pembiayaan modal kerja, semua pembiayaan 

pasti ada masalahnya yaitu kredit macet. Kredit macet itu tidak bisa 

ditentukan dari jenis akadnya jadi belum tentu yang mudahrabah tidak macet 

belum tentu juga yang murabahah itu tidak macet juga bisa jadi semua akad 

itu macet semua kembali lagi ke karakter orangnya. Sebab macet berdasarkan 

karakter orangnya misalnya dia minta pembiayaan tapi tidak sesuai yang 

diminta. Misalkan dia pembiayaan untuk tambahan usaha untuk untuk beli 

mobil atau tanah untuk usaha konsumtif berarti kan tidak produktif awalnya 

tambahan modal dari kita itu untuk bisa memutarkan usahanya tetapi malah 

disalhgunakan itu kan malah akan mengambat usahanya to. Ada juga karena 

usahanya, yang dulunya usahanya bagus tetapi akhir-akhir ini menurun jadi 

kan pengembalian untuk angsuran di Bank madina kan terkendala juga to. 

 

 

 

 

 

 

  



Lampiran 2 Hasil Wawancara dengan Nasabah 

HASIL WAWANCARA NASABAH 1 

Nama   : Bapak Ahmad 

Jenis usaha : Perikanan  

Hari / tanggal  : Minggu, 18 Juni 2017 

Waktu  :  10.00  

 

1. Apakah prosedur pembiayaan modal kerja di Bank Madina Syariah 

sulit? 

Prosedurnya tidak susah mas, cuma ngisi formulir terus ngelengkapi 

persyaratan mas nanti kalo sudah lengkap pihak marketing datang kesini kok 

mas ngambil persyaratan itu, terus marketing datang lagi kesini lagi ngasih tau  

mas kalau disetujui.  

2. Bagaimana prosedur pembiayaan modal kerja di Bank Madina Syariah? 

Prosedurnya ya seperti itu ngisi formulir mas habis itu ya dikumpulin terus 

nunggu kabar dari bank mas nak pembiayaannya disetujui. Terus pas ada 

kabar disetujui baru kebank mas, ambil uang sama tanda tangan surat 

perjanjian mas.  

3. Persyaratan apa saja yang dibutuhkan untuk mengajukan pembiayaan 

modal kerja di Bank Madina Syariah? 

Persyaratannya ada foto copy KTP suami istri mas ada kartu keluraga ada 

juga surat jaminan mas. Nanti sudah lengkap kemarin marketingnya ambil 

disini langsung mas. 

4. Kenapa memilih pembiayaan modal kerja di Bank Madina Syariah? 

Karena prosese cepet mas trus marketingnya ya enak langsung datang kesini 

mas. 

 

 



5. Berapa jangka waktu dalam mengajukan pembiayaan di Bank Madina 

Syariah hingga sampai pembiayaan tersebut disetujui dan cair? 

Kemarin kalo gak salah 5 hari mas, pokoe habis marketing kesini ambil 

persyaratan terus dapat kabar lagi untuk datang ke bank mas ambil uang sama 

tanda tangan banyak buat perjanjian. 

6. Apakah pihak marketing datang kesini lagi setelah pembiayaan sudah 

diberikan? 

Kemarin datang kesini lagi mas satu bulan setelah dapat pembiayaan, pihak 

marketing kemarin datang kesini biasa mas ngecek sama sekalian narik 

pembayaran.  



HASIL WAWANCARA NASABAH 2 

Nama   : Ibu Rita  

Jenis Usaha : Pedagang 

Hari / tanggal  : Minggu, 18 Juni 2017 

Waktu  :  15.30 

 

1. Apakah prosedur pembiayaan modal kerja di Bank Madina Syariah 

sulit? 

Untuk prosedurnya kemarin tidak sulit mas cepet kok waktu kemarin saya 

ngurusnya. Cuma ngisi formulir terus di kumpulin ke CS.  

2. Bagaimana prosedur pembiayaan modal kerja di Bank Madina Syariah? 

Kemarin saya itu ngisi formulirnya mas terus ditambah disuruh melengkapi 

persyaratan seperti foto kopi KTP, kartu keluarga juga mas. Selain itu 

kemarin ditambah surat jaminan mas, kemarin saya pake sertifikat tanah. 

Kemarin saya di minta laporan keuangan juga mas, tapi saya gak punya 

laporan keuangan yang kayak bank mas jadi ya cuma tak kasih pendapatan 

usaha saya perhari mas sama omset saya perbulan udah itu aja mas. habis itu 

orang bank datang kerumah ngambil persayratan itu mas. kalo sudah cair 

kemarin orang bank kesini ngasih tau sama nyuruh datang ke kantor mas buat 

tanda tangan sama ambil uangnya.   

3. Persyaratan apa saja yang dibutuhkan untuk mengajukan pembiayaan 

modal kerja di Bank Madina Syariah? 

Persyaratannya seperti tadi mas ada foto copy KTP, kartu keluarga ditambah 

sertifikat tanah mas. kemarin diminta laporan keuangan tapi aku gak punya 

mas makane tak kasih tau pendapatanku ae mas, sudah seperti itu aja mas 

kemarin. 

4. Kenapa memilih pembiayaan modal kerja di Bank Madina Syariah? 

Karena kemarin kebetulan orang bank kesini mas nawari pembiayaan mas, 

jadi ya tak piker-pikir juga ya pas kebetulan lagi butuh mas buat iki loh 



muterke usaha iki mas. selain kui pihak banke ya penakan mas, dibantu orang 

banknya juga ngurus persyaratannya mas jadi cepet juga. 

5. Berapa jangka waktu dalam mengajukan pembiayaan di Bank Madina 

Syariah hingga sampai pembiayaan tersebut disetujui dan cair? 

Kemarin sekitar satu minggu mas ngurus semuanya sampe pembiayaane kui 

cair, ga terlalu lama kok mas.  

6. Apakah pihak marketing datang kesini lagi setelah pembiayaan sudah 

diberikan? 

Kadang-kadang mas pihak bank datang kesini, jarang juga mas paling 2-3 

bulan sekali tidak pasti juga mas kemarin pas awal-awal ya 1 bulan kesini 

untuk ambil setoran mas kalau gak gitu ya nanya perkembangan usaha ini mas 

ya biasa lah mas ya dolan-dolan sekalian silaturahmi mungkin. 

 

  



Lampiran 3 Dokumentasi Wawancara di Bank Madina Syariah 

 

 

Wawancara dengan Bapak Sigit selaku manajer marketing Bank Madina Syariah 



 

Wawancara dengan Bapak Julio selaku marketing Bank Madina Syariah 

 

 

 

 

 

 

 

 

 



Lampiran 4 Dokumentasi Nasabah 

 

Wawancara dengan Bapak Ahmad selaku nasabah 



 

Wawancara dengan Ibu Ningrum selaku nasabah 

 

 

 

 

 

 



Lampiran 5 Surat Permohonan Ijin Penelitian Dari Kampus 

  



Lampiran 6 Surat Keterangan Penelitian Dari Bank Madina Syariah 

  



Lampiran 7 Formulir Permohonan Pembiayaan Bank Madina Syariah 

1. Badan/Instansi 

 

 
  



 

  



2. Perorangan  

 

 

 



 

 

 



Lampiran 8 Curriculum Vitae 

CURRICULUM VITAE 

DATA PRIBADI 

 

 

 

 

Nama     : Tri Prayitno 

Tempat/Tanggal Lahir  : Rembang, 05 November 1994 

Alamat  : Ds. Plawangan, RT.06/RW.13 Kec. Kragan Kab. 

Rembang 

Status     : Mahasiswa 

Jenis Kelamin    : Laki-laki 

Agama    : Islam 

No. Telp    : 081217038201 

Email     : Moyextri50@gmail.com 

PENDIDIKAN 

 SD Negeri 1 Plawangan 

 SMP Negeri 1 Kragan 

 SMA Negeri 1 Kragan 


