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saya gara-gara sering ga fokus. Trima Kasih pak..
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7% Babeh Jarwo a.k.a DJ_Arwo alias tidak lain dan tidak bukan adalah

R. Sudjarwo bapakku tersayang. Bapak yang dulu paling aku takutin
sampe ga brani boong sedikitpun, tapi sekarang seiring waktu yang
terus berlari akhirnya bapak bisa jadi orang yang paling bersahabat
denganku. Paling bisa diajak curhat soal ini itu meskipun ujung-
ujungnya jawabannya pasti “makanya dek sholat yang rajin, minta
sm Allah. Insya Allah dek nanti ada jalannya, sabar . Atau juga
yang sering bilang “umur tuu ga ada yang tau dek * kalau udah
males-malesan sholat, hehhe. walaupun emput udah lulus jangan
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bisa selesein semua tepat pada waktunya. Sayang aa nyadarin neng
kale sedetikpun neng gabisa beranjak dari aa. One Step Closer :*
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Mahasiswa Baru Universitas Muhammadiyah Yogyakarta dalam Menarik

Calon Mahasiswa Baru”.
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