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HASILANALISISDANPEMBAHASAN

A.GambaranumumpasartradisionalImogiri

1.PasartradisionalImogiri

SalahsatupasartradisionalyangcukupterkenaldikabupatenBantul

yakniPasarImogiri.Pasariniberbedadenganpasartradisionallainnyayang

sempitdankecil.keadaanpasarImogiriinisudahjauhberbedadengan

keadaanpasarlama,disanakitabisamerasakankeadaanpasaryangjauh

lebihnyamandanaman.PasarImogiriinimasihtergolongbarukarena

adanyaperpindahanlokasiyangdisebabkanadanyagempapadatahun2006

lalu.

PasarinibisadibilangpasaryangcukupbesardikabupatenBantul

karenabanyaknyaparapedagangyangmerintisusahanyadisana.Pasar

Imogirimemilikiberbagaifasilitasunggulyangmenjadiandalandalam

menggaetmasyarakatagarberbelanjadisini.

Meskitidakterletakdikotabesar,PasarImogiribisamemberikan

inspirasibagipasar tradisionallainnya.pasar Imogirijuga sudah

memperolehberbagaipenghargaansebagaipasarterbaikdiBantulbahkan

tingkatprovinsiYogyakarta.Sepertikemajuanyangdiusahakanolehpasar



tradisionalkebanyakan,PasarImogirijuga menawarkan pengalaman

berbelanjayangnyamandanaman.Selainbersihdantidakbecek,tataletak

pasarinitelahdibuatsedemikianrupagunamenunjangkemajuanpasardan

jugaketertibanpasar.

2.Visidanmisipasarimogiribantul

a.Visi

TerwujudnyaPasarTradisionalyangbersih,sehat,aman,nyaman,

sejahteradanbebasdarirentenir

b.Misi

Umum

Meningkatkan dukungan dan kualitas kelembagaan serta

memantapkan pelaksanaan koordinasi atas penyelenggaraan

PemerintahanDaerahdalam bidangpengelolaanpasarmelaluiupaya

optimalisasipenghimpunandanadaripungutanretribusipasarguna

mendukungpeningkatanPendapatanAsliDaerah(PAD).

Meningkatkan pelayanan serta mengoptimalkan kegiatan

pemberdayaanpedagangpasardengankebijakanpemberianbantuan

danabergulirdipasar,sehinggaterwujudkonseppasaryangbebasdari

jeratrentenirsekaligus kesejahteraan masyarakatpedagang pasar

meningkat.

Mengupayakanterwujudnyabasisdatapasaryangsimpel,akurat,realis



danterpercayadenganmengoptimalkanpelayanansecaraprimakepada

semuapenggunapasarsertapenyediaansaranadanprasaranapasar

menujupasaryangbersih,sehatdannyaman.

Khusus

MenjalinkemitraandenganpedagangdalamwadahAPPSIKomisariat

PasarImogiri,denganrealisasikerjasamasegalabentukdenganAPPSI,

demimeningkatkandayasaingPasarTradisionaldalam eraglobalisasi

danpasarbebas.

Memberikanpengertiankepadapedagangsecaraterusmenerusakan

pentingnyakesadaran,bahwapasar adalahrumahkeduabagisemua

pedagang,sehinggaterwujudpartisipasiterhadappermasalahanklasik

yangadadipasartradisional,yaitu:kotor,bau,becek,berdesakandan

konotasinegatiflainnyatentangpasartradisional.

Memberikanpelayananyangterbaikuntukpembeli/konsumenyang

belanja dipasar,dengan menyediakan barang yang beragam,baik

mutunya,dantepattakarnnya.

Memberikan ruang pada pedagang untuk menyediakan mata

daganganyangkhaspadadaerahdimanapasarituberada.

Memberikanjaminankepadakonsumenterhadapbarangyangdibeli,

adalahbarangyangberkwalitasbaikdanlayak.



3.RelokasidanpenataanpasarImogiri

a.LatarBelakang.

RelokasiPasarImogiriLamakePasarImogiriBarupadaprinsipnyaadalah:

a.Kerusakanstrukturdanfisikbangunanpasaryangdisebabkanoleh

adanyagempabumipadatanggal27Mei2006yangmerusakhampir

70%bangunandiPasarImogiriBaru.

b.DayatampungPasarImogiriLamaterhadappedagangpasarsudah

tidakmemadahilagi.

c.Pengembangan fisik pasar Imogiri Lama terkendala dengan

ketersediaanlahanyangsudahtidakmemungkinkanlagi.

b.KondisiPadagangLamaPasarImogiri.

1)Daya tampung pasar ImogiriLama sudah tidak mampu lagi

menampungpadangpasar,sehinggabanyakpedagangyangmengelar

dagangannyadipinggirjalandisekitarpasar.

2)PenambahanpedagangbaruyanginginberjualandipasarImogiri

Lamatidakdapatdilakukankarenalosyangtersediasudahhabis.

c.TeknikPenempatanPedagangPasarpadasaatRelokasi.

1)PendataanpedaganglamadipasarImogiriLama.

2)Pendataansemuakebutuhanpasaryangdibutuhkansaatrelokasi.

3)PemetaanlokasidiPasarImogiriBaru.



4)Penomoran lokasiyang sudah dipetakan,sesuaidengan data

pedagangdansesauidenganpengelompokkanjenisdagangan.

5)Penempatanpedagang/relokasisesuaidengannomordantempat

masing-masingpedagang.

d.PembagianPerJenisDagangandiPasarImogiriBaru.

Pembagianataupengelompkkanpedagangpadamasing-masing

jenisdagangantelahdilakukandiPasarImogiriBaru.Pembagiantersebut

dibagiperblok.

B.Paparandatahasilpenelitian

Padababinipenelitiakanmemaparkanfokuspenelitianyaitutentang

pengaruhpembiayaanterhadapperkembanganusahaparapedagangpasar.

dimanapenelitianinimenggunakanmetodekualitatifdanpendekatandeskriptif

yangdilakukanpadakondisiyangterjadidilapangan.

Denganmelakukanpenelitianmelaluipendekatandeskriptifmakapeneliti

harusmemaparkan,menjelaskan,menggambarkandatayangtelahdiperoleh

olehpenelitimelaluiwawancarasecaramendalamyangdilakukandenganpara

responden

1.Deskripsirespondenpenelitian

Berdasarkanpadapenelitianini,tedapatbeberapasampelpararesponden

yangtelahdiwawancara.Darike-13repondenyangtelahdiwawancarairata



ratausahayangdilakukanadalahusahauntukpemenuhankebutuhansehari

harimasyarakat.

Berikutiniadalahgambaranumumrespondenpenelitianyangdilakukandi

pasarimogiribantul:

Tabel4.1.DataResponden(PedagangPasarImogiri)

n

o

Nama

responden
Alamatresponden Usaharesponden

1 Wahyati Ngablak,Piyungan Pedagangbuah

2 Jumi Imogiri Pedagangtembakaudan

beras

3 Lia Siluk,Imogiri Pedagangsayurdan

sembako

4 Mujiyanto Kradenan,Imogiri Pedagangpakaiandanalat

sekolah

5 Ratmi Pedagangsembakodan

sayur

6 Juminten Gondosuli,Imogiri Pdagangkrupuk

7 Misyanti Kalidedep,Imogiri Pedagangbawangmerahdan

putih

8 Istihutami Pedagangsayurdanbauh

9 Ani Jagalan.Padosan

Imogiri

pedagangmainananakanak

1

0

Tukiyem Girirejo,Imogiri Pedagangkebutuhandapur

1

1

Ayu Wonolelo,Pleret

Bantul

pedagangsembako



1

2

TriWiyarti Trisik,KulonProgo Pedagangsayurdan

kebutuhandapur

1

3

Siti Siluk,Imogiri Pedagangperlengkapan

dapur

Sumber:DataPrimer2016

Tabel4.2.DatajeniskelaminResponden

Jeniskelamin

(responden)

Responden

(orang)

Presentase

(%)

Laki-laki 1 7.69%

Perempuan 12 92,30%

Jumlah 13 100%

Sumber:DataPrimer2016

Tabel4.3.Datalamausaharesponden

Lamausaha

(tahun)

Responden

(orang)

Presentase

(%)

<5 1 7,69%

6–10 8 61,54%

11–20 1 7,69%

>21 3 23,08%

Jumlah 13 100%

Sumber:Dataprimer2016

Dalam meningkatkanusahanya,parapedagangpasarinimemerlukan

modalkarenadenganmodalsendirimerekamerasakurangcukupuntuk

menjalankanusahanya.Denganadanyapembiayaanmakamodalusaha

merekamengalamipeningkatandarisebelummendapatkanpembiayaan.



Berikutadalahdatamodalpedagangsebelumdansesudahmendapatkan

pembiayaan.

Tabel4.4.Peningkatanrata-ratamodalusahasebelumdansesudahmendapatkan

pembiayaan

N

o
nasabah

Sebelum

pembiayaan

(Rp)

Sesudah

pembiayaan

(Rp)

Presentase

(%)

1 Wahyati Rp.700.000 Rp.1.300.000 85,71%

2 Jumi Rp.1.200.000 Rp.2.000.000 66,67%

3 Lia Rp.500.000 Rp.1.100.000 120,00%

4 Mujiyanto Rp.2.000.000 Rp.3.700.000 85,00%

5 Ratmi Rp.1.500.000 Rp.2.500.000 66,67%

6 Juminten Rp.300.000 Rp.1.000.000 233,33%

7 Misyanti Rp.500.000 Rp.1.200.000 140,00%

8 Istihutami Rp.1.000.000 Rp.2.000.000 100,00%

9 Ani Rp.2.500.000 Rp.4.000.000 60,00%

10 Tukiyem Rp.800.000 Rp.1.500.000 87,50%

11 Ayu Rp.1.000.000 Rp.2.000.000 100,00%

12 TriWiyarti Rp.700.000 Rp.1.500.000 114,28%

13 Siti Rp.1.500.000 Rp.2.700.000 80,00%

Tabel4.5.Peningkatanratarataomzetpenjualansebelumdansesudahmendapatkan

pembiayaan



N

o
Responden

Sebelum

Pembiayaan

(Rp)

Sesudah

Pembiayaan

(Rp)

Presentase

(%)

1 Wahyati Rp.900.000 Rp.1.100.000 22,22%

2 Jumi Rp.1.500.000 Rp.1.800.000 20,00%

3 Lia Rp.800.000 Rp.1.100.000 37,50%

4 Mujiyanto Rp.2.600.000 Rp.3.200.000 23,08%

5 Ratmi Rp.1.600.000 Rp.1.900.000 18,75%

6 Juminten Rp.500.000 Rp.600.000 20,00%

7 Misyanti Rp.800.000 Rp.1.000.000 25,00%

8 Istihutami Rp.1.400.000 Rp.1.700.000 21,43%

9 Ani Rp.2.900.000 Rp.3.300.000 13,80%

10 Tukiyem Rp.900.000 Rp.1.300.000 44.44%

11 Ayu Rp.1.400.000 Rp.2.000.000 42,85%

12 TriWiyarti Rp.900.000 Rp.1.300.000 44,44%

13 Siti Rp.1.800.000 Rp.2.300.000 27,78%

Tabel4.6.PerkembanganRataRataUsahaPedagangPasarImogiri

PerkembanganUsaha
Responden

(Orang)

Presentase

(%)

Menurun - -

Stabil 2 15,38%

Meningkat 11 84,62%

Sumber:Dataprimer2016



2.DeskripsiHasilWawancaradenganresponden.

Padapembahasanberikutdisajikandeskripsidatayangtelahdiperoleh

dalam penelitian.Data hasilpenelitian diperoleh secara langsung dari

wawancara,yaitudenganmengajukanpertanyaanyangtelahdipersiapkan

olehpeneliti.Respondendalam penelitianiniberjumlah13nasabahyang

mengajukanpembiayaandiBMT.

MenurutIbuWahyatiyangberprofesisebagaipedagangbuahselama40

tahun dipasarimogiri,beliau mengajukan pembiayaan dalam rangka

menambahmodalusahayangbelummencukupiuntukmemenuhikebutuhan

usahanya.

Padaawalnyabeliaumerasacukupuntukmemenuhikebutuhanusahanya,

namundalam usahanyaberdagangkebutuhanyangdiarasakansemakin

meningkat.BeliaumerasakandenganmengajukanpembiayaandiBMT

usahanyasemakinmeningkatsecaraomsetdanpendapatan.Namunbeliau

mengungkapkanbanyaksekalipersoalan-persoalanterkaitusahanyadan

pembiayaanyangbeliauajukan.Salahsatunyaadalahkebutuhanpribadiyang

seringkalimendadak,inimengakibatkanbeliauterpaksamenyalurkandana

pembiayaan tersebutuntuk kebutuhan pribadi.Beliau mengungkapkan

meskipuntidaksemuadanadaripembiayaanyangbeliauperolehbeliau

pergunakan untuk kebutuhan pribadi,namun halinibagibeliau juga

merepotkan.Beliauharusberpikirulangbagaimanamengaturperencanaan

usahanya,karenadanayangidealnyaditempatkanuntukbidangusahanya



sudahtidakseratuspersenutuhlagi.Denganterpaksadenganmodalyang

tidakmaksimaltersebutbeliauberusahamencukupkan.

MenurutIbuJumisebagaipedagangtembakaudanberas,daritahun1997

sudahmemulaiusahanyatersebutsedikitdemisedikit,usahayangdijalankan

daritahun ke tahun mengalamipeningkatan dan penurunan.Sebelum

mendapatpembiayaanusahanyatidakmendapatkanhasilatauusahanya

tidak ada peningkatan yang signifikan,kemudian beliau mengajukan

pembiayaangunamenambahmodalusahanyayangsemakinlamasemakin

ramaipembeli.Danayangditerimaseluruhnyauntukkemajuanusahanya,

menurutbeliaudanapembiayaanmemangseharusnyauntukusahakarena

padadasarnyapembiayaannyatersebutdengantujuanuntukpenambahan

modalusaha,bukandigunakanuntukkebutuhanseharihari.

MenurutIbuLiasebagaipedagangsayurandansembakoselama10tahun

dipasar.beliaumemilikiketerbatasanmodaluntukusahanya,danayang

diterimasangatlahmembantuuntukmembelibahanpokokuntukdijual

kembalidipasar.Namuntidakseutuhnyadanayangditerimadigunakan

untukusaha,danatersebutsebagiandigunakanuntukkeperluanlainseperti

untukmembayarsekolahanakanaknya,untukmembayarhutangatau

keperluanlaindirumah.

MenurutBapakMujiyantosebagaipedagangpakaiandanalatsekolah,

daritahun1972beliaumerintisusahasebagaipedagangkelilingkemudian

beliaumasukpasar,namunmodalmenjadipenghalang,sebelum menerima



pembiayaandagangannyasangatterbatas,penghasilanpunmenurunkarena

pemasukantidakstabil,kemudianbeliaumengajukanpembiayaan yang

digunakansebagaipenambahanmodaldanjugadigunakanuntukkeperluan

lain sebagaioperasionalberdagang.beliau menerangkan bahwa dana

pembiayaan sangatdibutuhkan karena jika tidak ada dana tersebut

usahahanyamungkintidakberjalan.Usahayangdijalankanbeliausedikit

terhambatkarena pedagang pakaian bukan menjadipedagang yang

dibutuhkanseharihari,jadipendapatanpuntidakmenentu.

MenurutIbuRatmisebagaipedagangsembakodanalatdapursejakawal

berdirinyapasarbaruimogiri.beliaumenerangkanbahwapembiayaanyang

diajukanmemangsangatperlu,beliaumerasadenganadanyapembiayaan

usahanyasemakinmeningkatkarenabisamenambahbahanbakuyangakan

dijualdansemakinbanyakbarangyangdijualsemakinbanyakpulapembeli

yangdatang.namunbeliautidaksematamatamenggunakandanatersebut

untukusahanya,sebagiandananyadigunakanuntukkeperluanlaindirumah.

MenurutIbuJumintensebagaipedagangkrupukselama6tahun.Beliau

menerangkanbahwapembiayaantersebutdigunakansebagianbesarnya

untukkeperluanpribadi,karenamodalpenjualankrupuktersebutdariorang

lain,beliauhanyahanyamenjualkankepasar.Danapembiayaanyang

diajukandigunakanuntukkeperluanoperasionalselamaberdagangdipasar.

Usahabeliaumeningkatdaritahunketahunnamunpeningkatanusahanya

tidakbegitumaksimalkarenapenggunaandanapembiayaanyangkurang



optimal.

MenurutIbuMisyantisebagaipedagangbawangmerahdanputihselama

6tahunbeliaumenerangkanbahwausahanyameningkatnamunperlahan.

Beliaumenggunakanuangpembiayaanuntukmenambahmodalusahadan

untukkeperluanlainyangmenyangkutusahanya.Danayangdiperolehjuga

digunakanuntukmenambahmodalusahayangberadadirumahnya.Menurut

beliaupembiayaandariBMTsangatlahmembantudalam meningkatkan

usahanyakarenabutuhbanyakmodalmenjalankanduausahayaituusahadi

pasardanusahadirumah.

MenurutIbuistihutamisebagaipedagangbuahdansayuranselama10

tahunmenerangkanbahwapembiayaandariBMTmerupakansesuatuyang

harus,karenatanpaadanyadanapembiayaanbeliautidakbisamenjalankan

usahanya.Danatersebutdigunakansebagaimodalutamauntukmembeli

buah yang akan dijual.Perekonomian beliau semakin lama semakin

meningkat,usahanyasemakinlamajugasemakinmeningkat.Sebelum

mengajukanpembiayaanbeliaumerasaberatketikaakanmembelibuah,

modalbeliautidakcukupuntukmembelidalam jumlahbanyak.Setelah

mendapatpembiayaanusahanyasemakinlancarkarenabeliaubisamengatur

anggaranrumahtanggadanjugamengaturanggaranbelanjauntukkeperluan

berdagang.

MenurutIbuAnisebagaipedagangmainananakanaksejaktahun2009,

menerangkanbahwaperkembanganusahanyacukupmeningkatdaritahun



ketahun,pendapatanpunmeningkatmeskipunyangdidapattidakseperti

yangdiharapkan.Sebelummengajukanpembiayaanbeliaukekuranganmodal

karenauntukmembelikebutuhandagangmasihkurangbanyak,setelah

mengajukanpembiayaandanayangditerimadigunakanseluruhnyauntuk

usahanyadengantujuanagarbarangdagangannyamenjadibanyakdan

lengkap.

MenurutIbutukiyem sebagaipedagangkebutuhandapursejaktahun

1989, menerangkan bahwa usahanya meningkat setelah menerima

pembiayaan,karensebelummelalukanpembiayaanbeliaukekuranganmodal

untukusaha.Beliaumengajukanpembiayaansekurang-kurangnyasatubulan

sekaliuntuktambahanmodal,namundanapembiayaantidakseluruhnya

digunakanuntukusaha,adajugayangdigunakanuntukkeperluanrumah

tanggadankebutuhanseharihari.

MenurutIbuAyusebagaipedagangsembakodanminyakgorengsejak

tahun2013,menerangkanbahwapadaawalnyabeliaumerintisusahanya

denganmodalsendiri,namunditengahperjalananusahanyasemakinlama

semakinmerasakekuranganbahandagangkarenausahayangdilakoni

merupakankebutuhanpokokyangdibutuhkanseharihari.Setelahusahanya

berjalankuranglebihsatutahunbeliaumengajukanpembiayaanuntuk

penambahan modalusaha.Setelah mendapatpembiayaan,usahanya

semakinlamasemakinramaikarenabarangdaganganmulailengkapdan

pendapatandariusahacukupmeningkat.



MenurutIbuTriwiyartisebagaipedagangsayurandankebutuhandapur

sejaktahun2010,menerangkanbahwapembiayaanyangdiajukansangatlah

membantuuntukusahanya.Usahanyasemakinlamasemakinmeningkat

namunterdapatkendaladalampermodalan,karenabeliauberjualandipasar

yangjauhdarirumahnyatepatnyadikulonprogo.Danayangditerima

pembiayaanakhirnyatidakseluruhnyadigunakanuntukusahaakantetapi

digunakanjugauntukkebutuhanoperasionallainselainusaha.Beliaumasih

merasakurangmodaldaripembiayaantersebut,akhirnyabeliaumengajukan

pembiayaanlaindiBMTyanglainjugaagardanayangdibutuhkanmampu

mencukupisemuakebutuhanusahanya.

MenurutIbuSitisebagaipedagangperlengkapandapursejaktahun2010,

menerangkan bahwa usahanya tidak akan berjalan kalau tidak ada

pembiayaan.Modalyangdimilikibeliautidakcukupuntukmenjalankanusaha

sembakonya karena banyak bahan baku yang harus dibeli.Sebelum

mendapatkanpembiayaansangatsulituntukmengembangkanusahakarena

beliauharusmemenuhikebutuhanrumahtangganyadanmembiayaianak

anaksekolah.Adanyapembiayaantersebutusahanyasemakinlamasemakin

meningkat,barangdaganganpunsemakinbanyak,namunbeliaumasihbelum

merasacukupkarenadanapembiayaanyangditerimatidakseluruhnya

digunakanuntukusaha.



3.Pembahasanhasilpenelitian

Datahasilpenelitianyangtelahdisebutkandalam babsebelumnya

dipaparkan melaluiwawancara mendalam yang dilakukan oleh peneliti

kepadapedagangpasarImogiriBantul.Penelitimelakukanwawancaraguna

memperolehdatasecaralangsungdarirespondenyangtelahdipilihuntuk

dilakukanpenelitian.

Dalam penelitianini,unsurpokokyangditelitiadalahperkembangan

usahaparapedagangsebelum dansesudahmendapatkanpembiayaandari

BMT.Sesuaidenganrumusanmaslahdalam penelitianiniyangbertujuan

untukmengetahuiperbedaanmodaldanjugaomzetsebelum dansetelah

menerimapembiayaandariBMT.

a.Perbedaan omzet penjualan sebelum dan sesudah mendapatkan

pembiayaandariBMT.

Usaha para nasabah semakin berkembang setelah memperoleh

pembiayaan. Terdapat beberapa perubahan yang signifikan jika

dibandingkan dengan sebelum mendapatkan pembiayaan.Halini

membuktikanbahwapembiayaandariBMTsanagtlahpentingterutama

dalamusahayangproduktifsepertiparapedagangpasardiimogiriini.

BerdasarkanwawancaradenganbeberapanasabahBMT,pembiayaan

dariBMT inibenarbenarmembantu dalam pelaksanaan usahanya

sehinggadapatmeningkatkanperkembanganusahamereka.Disamping



adanyapembiayaandariBMTyangmampumendorongomzetpenjualan,

faktorlama usaha dan jam kerja menjadifaktorpenting dalam

menjalankan usaha untuk meningkatkan penjualan.Lamanya usaha

merupakanlamanyaparapedagangberkaryapadausahayangsedang

dijalankan.Lamanyasuatuusahadapatmenimbulkanpengalamankerja,

dimanapengalamankerjatersebutdapatmempengaruhiberjalannya

usahayangdilakukan.Tingkatpenjualanparapedagangjugaditentukan

oleh waktu kerja.Dengan tingkatwaktu yang lebih lama maka

kesempatanmendapatkankeuntunganakanlebihmeningkat.

b.Perbedaanmodalusahasebelumdansesudahmendapatkanpembiayaan

dariBMT.

Usahaparapedagangberkembangsetelahmendapatkanpembiayaan

dariBMT.Kegunaanpembiayaandisiniadalahsebagipenambahanmodal

usaha bagipara pedagang pasarimogiri.Sebelum mendapatkan

pembiayaanmerekakekuranganmodal,usahanyatidakmeningkatkarena

bahanbakuyangdijualtidakbisamemenuhikebutuhanpasar.namun

setelahmendapatkanpembiayaan,usahamerekabisameningkatkarena

mereka bisa mendapatkan barang penjualan yang sesuaidengan

kebutuhanpasar.

PembiayaanyangdidapatdariBMTdijadikansuatuinvestasiyang

dapatmeningkatkanskalaproduksi.Modalinidapatdigunakanlangsung

maupun tidak langsung dalam proses produksiuntuk menambah



penghasilan.

Perkembanganusahaparapedagangpasarinidaribulankebulan

mengalami peningkatan. Namun ada beberapa pedagang yang

peningkatannyatidakterlalusignifikan.Pembiayaanyangdiperolehdari

BMTtidakseutuhnyadigunakansebagaimodalusahamereka.Mereka

menggunakandanatersebutuntukkeperluanlainsepertikebutuhan

rumahdankebutuhanlainnya.Haliniyangmenjadikanperkembangan

usaha mereka sedikit terhambat karena penggunaan dana tidak

digunakandengantepat.

Darike13respondenyangtelahmendapatkanpembiayaandariBMT

diatas,rataratausahayangtelahdilakukannyaberjalandenganbaikdanlebih

meningkat.Modalyangmerekainginkanuntukmembelibahanbakubisa

diterima sebagitambahan untuk penjualan.Pendapatan mereka pun

meningkatdenganadanyapembiayaanyangdiberikandariBMT.

Darisegipermodalanmerekamerasasangatkekurangankarenauntuk

menunjangusahamereka.NamundenganadanyapembiayaandariBMT

usaha mereka mengalamiperubahan.Hasildariwawancara kepada

respondenmendapatkaninformasibahwarata-ratanasabahyangtelah

melakukanpembiayaanmodalmerekabertambahuntukmelakukanusaha

merekameskipuntidakseluruhnyadigunakanuntukusaha.Perubahanyang

dialamisebelum mendapatkan pembiayaan dan sesudah mendapatkan

pembiayaan adalah usaha mereka menjadilebih maju,barang yang



ditawarkanjugasesuaiyangdibutuhkanolehkonsumen.

Darisegipendapatan yang diterima oleh nasabah juga mengalami

perubahan.DenganadanyapembiayaanyangditerimadariBMT usaha

merekamenjadilebihramai,lebihlancardanpendapatanpunmeningkat.

PembiayaanyangdiberikanolehBMTdigunakanuntukmengembangkan

dan meningkatkan usahanya, baik dari segi pendapatan maupun

pertambahanpermodalan.PembiayaanyangdiberikanolehBMTsangatlah

membantu dalam masalah permodalan dikalangan usah kecilseperti

pedagangpasar.BMTdisinitidakhanyamemberikanmodalakantetapiBMT

jugamelakukanpendampingandanpembinaankepadaanggotayangtelah

melalukanpembiayaan.DisinilahperanBMTdalam pemberdayaanusaha

mikrokecil.SebagailembagakeuanganyangberbasisIslam BMTjuga

mempunyaifungsidakwah yangdilakukanselainmemberikanmodalbagi

paraanggotayangmembutuhkan.


