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MOTTO 

 

“Hai orang-orang yang beriman, jadikanlah sabar dan shalatmu sebagai penolongmu, 

sesungguhnya Allah beserta orang-orang yang sabar” 

(Q.S Al-Baqarah: 153)   

Orang-orang yang sukses telah belajar membuat diri mereka melakukan hal yang 

harus dikerjakan ketika hal itu memenag harus dikerjakan, entah mereka 

menyukainya atau tidak 

(Aldus Huxley) 

Don’t put till tomorrow what you can do today 

(Anonim) 

 

Jangan lihat masa lampau dengan penyesalan; jangan pula lihat masa depan dengan 

ketakutan; tapi lihatlah sekitarmu dengan penuh kesadaran 

(James Thurber) 

 

Sahabat adalah mereka yang menemani kita disaat sulit maupun susah, bukan 

mereka yang meninggalkan disaat duka 

(Penulis) 
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