. PELATIHAN KEWIRAU
MENJELANG PURNA BHAKTI TENAGA

KEPENDIDIKAN TETAP UMY
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BAGAIMANA MELIHAT PELUANG?

SUMBER PELUANG:
1. Diri sendiri

hobi

Keahlian

Pengetahuan dan latar belakang pendidikan
2. Lingkungan

Usaha ortu

Pergaulan /lingkungan rumah, sekolah dll
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;. Adanya perubahan
Perubahan global
Perubahan peraturan pemerintah
Perubahan musim
Perubahan gaya hidup

Perubahan kebutuhan kesehatan,
pola makan

Perubahan laju kendaraan
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4. Konsumen

Keluhan konsumen
Saran konsumen

Permintaan khusus konsumen
atau calon konsumen

Angan-angan konsumen

5. Gagasan orang lain
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MERANCANG BISNIS

SETELAH MENENTUKAN BISNIS APA
YANG AKAN KITA JALANKAN, KITA
PERLU MENGANALISIS SETIAP
ASPEK YANG DIBUTUHKAN DALAM
BISNIS (STUDI KELAYAKAN BISNIS)
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'ASPEK PASAR DAN PEMASARAN

Siapa segmen pasar kita?

Berapa pasar potensial (keseluruhan
produk yang dapat dijual pada wilayah
tertentu, waktu tertentu, jenis tertentu)
Berapa market share (proporsi produk
perusahaan dibandingkan dengan pasar

potensial yang dapat diraih oleh
perusahaan)

Strategi pemasaran (marketing mix)
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ASPEK TEKNIS DAN PRODUKSI
Disain Produk dan Jasa
Manajemen kualitas
Lay Out Fasilitas
Lokasi Fasilitas

SDM dan Disain Tugas dan
Pekerjaan

Manajemen Rantai Pasokan



"ASPEK KEUANGAN

Dana yang dibutuhkan, sumber
dan Penggunaan Dana

Modal kerja

Struktur modal

Aliran kas

Taksiran biaya, laba rugi, BEP
Resiko bisnis
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UJI PRODUK

Untuk mengetahui respon calon konsumen pada
produk yang kita pasarkan

ANALISIS RESIKO
Resiko perlu dipertimbangkan sebelum memulai bisnis
Mulailah dari kecil dulu



“Contoh bisnis sederhana dan mudah

Mengemasi snack kering

Pelajari teknik pengemasan dengan survey kemasan
di toko-toko misal toko oleh2 dengan berbagai
ukuran

Buat PIRT

Cara memasarkan dengan titip jual di toko-toko
atau kantin

Telaten mengunjungi toko-too yang dititipi snack
kita
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* Jual es batu
¢ Jual jus buah

* Bisnis on line







